
Akasaka Community College

赤坂コミュニティカレッジ
参加費無料

会 場：プラス株式会社ショールーム「+PLUS」

千代田区永田町2-13-5赤坂エイトワンビル1F

電 話：03-5860-235０ （赤坂見附駅徒歩3分）

参加費：無料

定 員：３０名（応募者多数の場合、抽選となります）

＊ご応募頂きました皆様には別途抽選結果を

お知らせいたします

申込期限：１０月24日（月）17:00

申込方法：裏面記載

主 催：プラス株式会社 +PLUS

2016年 １1月講座

１1月の赤坂コミュニティカレッジはカルチャー＋PLUSとビジネス＋PLUSをそれぞれ１本ずつ。

１１月２日（水）は「人生をプラスにする音楽の力III～大人の愉しみ：フルートとオーケストラ～」と題し、東
京フィルハーモニー交響楽団首席フルート奏者の斉藤和志氏にご登壇いただきます。

クラシックやオーケストラのコンサートは、敷居の高いものと思っていませんか？TVCMや映画音楽など
、実は私達の周りにはクラシック音楽がいっぱい。日本で最も長い１０5年の伝統を誇る東京フィルより斉
藤和志氏と事業部村尾真希子氏を迎え、オーケストラの楽しみ方、エピソード、フルートとはどんな楽器
なのか、その奥深い世界に迫ります。日本が誇るクラシック奏者であり、優れたジャズ奏者でもある斉藤
氏がジャンルを越えて、フルートとオーケストラの魅力を演奏とお話でお伝えします。

１１月１６日（水）は「営業の楽しみ方 ～お客さまの心をつかむ営業とは～ 」と題し、営業コンシェルジュ
／株式会社A.Style 代表取締役の髙橋 彩氏にご登壇いただきます。

『497営業日連続契約』を可能にした営業ルールがあります。それは無味乾燥なノウハウではありませ
ん。挑戦の中で味わう一喜一憂、時に訪れる逆境、それを跳ね返すための心の持ちよう。「生身の人間」
である私たちが、営業の最前線をタフに、しなやかに、そして喜びと楽しさをもって活動できる「ルール」を
公開します！

11月の赤坂コミュニティカレッジは内容濃いですよ！！

ACC 11月テーマ 「たのしみの在り方」

11月 2日（水）

18：30－20：30
ACC-619

人生をプラスにする音楽の力III
～大人の愉しみ：フルートとオーケストラ～

講師：斉藤 和志 氏

営業の楽しみ方
～お客さまの心をつかむ営業とは～

講師：髙橋 彩氏

11月 16（水）

18：30－20：30
ACC-620



☆講座のお申込み方法について

お申込み方法はプラス株式会社のホームページ、ないしは+PLUSのFacebookに

赤坂コミュニティカレッジ1１月講座のお知らせが掲載されますので、そのサイトか

らお申し込みください。

プラス株式会社 ショールーム「+PLUS」 担当：伊東 純一

〒100-014 東京都千代田区永田町2-13-5赤坂エイトワンビル１F

TEL.03-5860-2350

www.plus.co.jp/showroom www.facebook.com/plus.showroom

【講師プロフィール】

---------------------------------*・:＊：・。♪☆------------------------☆♪。・：＊：・*----------------------------------

○斉藤 和志 （さいとう かずし）：東京フィルハーモニー交響楽団首席フルート奏者

○髙橋 彩（たかはし あや）：営業コンシェルジュ／株式会社A.Style 代表取締役

＜経歴＞

福島県郡山市出身。東京藝術大学附属高校を経て同大学器楽科卒業、
同大学院修了。1999年第 4 回びわ湖国際フルートコンクール第 1 位。
2001 年第 5 回神戸国際フルートコンクール第 4 位、第 70 回日本音楽コ
ンクール第 1 位及び加藤賞、E・ナカミチ賞受賞。これまでに、パウル・マ
イゼン、金昌国、佐久間由美子、中川昌巳、中野富雄、三上明子、山崎成
美の各氏に師事。現在、東京フィルハーモニー交響楽団首席奏者、「
NOZZLES」「The flutequartett」メンバー。現代音楽の演奏にも力を注いで
おり、現代音楽演奏グループ「東京シンフォニエッタ」では副代表を務め、
国内外より高い評価を得ている。1999 年の第 68 回日本音楽コンクール
では作曲部門本選における演奏に対し審査員特別賞を受賞した。作曲・
編曲も行い、即興演奏も含め、従来の枠にとらわれない多彩な活動を展
開中。2006 年度アリオン音楽財団奨励賞受賞。

1977年東京都港区生まれ。2000年慶應義塾大学文学部人間関係学科(社
会学専攻)卒業。「人と関わる仕事がしたい!」−システム営業職の父親の影
響もあり、営業職を希望し就職活動をするも、当時は就職困難な時代。
100社以上の会社を落ちた末、銀行事務職として就職。入社3年目、念願
の営業職へ転換。2005年4月19日∼2007年8月2日、【個人向け資産運用提
案―497営業日連続契約記録】を樹立。その後独自の営業ルールを体系
化、行動・実践し、営業優秀賞、他数々の営業賞を受賞。2009年11月末、
銀行退職。2011年、株式会社A.Style設立。営業コンシェルジュとして、講
演会・営業研修を実施。

＜経歴＞


